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'uskotaan kylvosiementen

nettikaupan kasvuun

Kivijarven siemenpak-
kaamo Evijarvella on
markkinoinut kylvosie-
menia omien kotisivujen
kautta pian vuoden
ajan. Tilauksista kym-
menisen prosenttia
tulee nyt nettisivujen
kautta, mutta veljekset
Seppo ja Sakari Kivijar-
vi uskovat Internet-
markkinoinnin kasvuun.

INTERNET-0SOITE

www.Kivijarvenpakkaamo.net
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ivijarven Pakkaamolla on talla
Kl;etkelléi noin 250 maatilaa

siakkaina. Pakkaamo on eri-
koistunut nimenomaan siementen
tilakauppaan.

“Puolet myytdvastd siemenmaa-
rastd menee vanhoille asiakkaille,
jotka yleensd soittavat tilauksensa.
Nettisivut ovat tarkedt uusien
asiakkaiden tavoittamisessa”, sanoo
Seppo Kivijarvi.

Kotisivuilla on vieraillut tdhan
mennessd viitisen sataa kavijaa etu-
padssd kevidtkaudella. Pakkaamon
tarkein markkinointivayld on pai-
kallislehdet, myo6s Maaseudun
Tulevaisuutta kdytetddn muutaman
kerran keviéisin.

”Lehti-ilmoituksen jilkeen on
aina pieni piikki sivujen kdvijamaa-
rissd”, sanoo Sakari Kivijarvi, jonka
késialaa pakkaamon nettisivut ovat.

Kivijarven tilalla viljellddn ohraa,
kauraa ja piensiemenid. Jatkossa
tarkoituksena on entistd enemmaén
keskittya piensiementen eli timo-
tein, nurminadan, puna-apilan ja
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englanninraiheinédn siementen tuot-
tamiseen ja viljojen siemenet hanki-
taan yhd enemmin hankintasopi-
muksilla ldhialueen tiloilta. Nyt tal-
laisia tiloja on sopimuksin kytketty
siementuotantoon kolme kappalet-
ta.

Tilan omassa viljelyksessd on
noin 130 hehtaaria peltoa ja sopi-
mussiementd tuotetaan vield noin
70 hehtaarilla.

Kivijarven tilan tyot hoitaa
Seppo Kivijarvi, ja Sakari on muual-
la toissd. Sakarin panosta on ldhinna
pakkaamon kotisivut, maksuliiken-
ne ja verotusasiat.

Hinnat reilusti
esilla

Kivijarven Pakkaamon kotisivujen
(www.kivijarvenpakkaamo.  net)
rakenne on selked. Sivuilla esitel-
laan yhteensa 28 myytdvaa siemen-
lajiketta tai siemenseosta. Niistd 9
on ohria ja kauroja, loput nurmisie-
menid, niiden seoksia tai rypseja.
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Kivijarven Pakkaamon puintikausi kes-
t4é kuukauden verran. Seppo Kivijérvi
tarkastelee tyytyvdisené Iki-timoteit,
josta ndytti tulevan kohtalaisen hyva
sato.
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Lisdksi kerrotaan sertifioidun sie-
menen kayton eduista.

Lajikkeista on esilla mm. Maata-
louden tutkimuskeskuksen vertai-
lutietoa, perustiedot lajikkeen sopi-
misesta eri maalajeille, kasvuaika-
tietoja ym. Pakkaamo myds ilmoit-
taa jokaisen lajikkeen perédssd avoi-
mesti hintatiedot. Niissd ei ole
Seppo Kivijarven mukaan mitdan
salaamista.

”Me tuotamme ja vélitimme pel-
késtddn laatusiementd ja myymme
sitd mielestamme kilpailukykyiseen
hintaan. Hinnat voivat hyvin olla
esilld. Myos suurempien erien alen-
nukset kerrotaan.”

Siemenalalla esiintyy ajoittain
myds jobbareita, joilla kylvosieme-
nen laatu ei aina ole kohdallaan.
Hinta voi olla silloin huomattavan
halpa.

"Jos joku myy huomattavasti alle
hintojemme, niin silloin olisi jo osta-
jankin syytd miettid, mistd on kyse.
Sivujemme kautta ndkee ostajakin
tavallaan ‘takuuhinnan’ hyviélle
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Pakkaamon pihapiiriss on tilan paarakennus. Seppo Kivijarvi perheineen asuu perinteisen upean pohjalaistalon oikeaa

paatyd, veli Sakari vasenta.
tuotteelle”, toteaa Seppo Kivijarvi.

Tietoa lajikkeista
on aina netissa

Seppo Kivijirven mukaan siemen-
kaupassa yhteydenpitoa asiakkaan
ja myyjan vélilld pidetdan etupadssa
muuten kuin Internetin kautta.
Mutta moni siemenid hakeva tai
puhelimitse tilauksen tehnyt on
kylla kdaynyt pakkaamon kotisivuil-
la.

Nettisivut sadstavat sekd myyjan
ettd ostajan aikaa. Kun tilaaja tutus-
tuu pakkaamon siemenvalikoimaan
ja eri lajikkeiden ominaisuuksiin
nettisivuilla, niin silloinkin, kun
tilaus tehddan puhelimitse, Seppo
Kivijarven ei tarvitse endd laajasti
kertoa myytavilld olevista lajikkeis-
ta ja niiden sopivuudesta. Toki
jotain saatetaan vield tarkistaa
puhelintilauksen yhteydessa.

Joku tilaus on tullut nettisivujen
kautta keskelld yotd. Ostajalle netti-
sivut tarjoavat mahdollisuuden
ottaa yhteyttd silloin, kun héanelle
parhaiten sopii.

Sivujen kautta voi myos varata
siemenid. Sahkoisesti tilattaessa las-
kukin ldhetetddn sahkopostitse.
My®s varastotilanne, eli onko sie-
mentd vield saatavissa, paivitetddn
Internet-sivuille.

Lisdksi sivuilla on kattavat ajo-
ohjeet ja kartat eri suunnista pak-
kaamolle tuleville. Ajo-ohjeista
onkin tullut kiitosta.

Mausteena on mm. laskureita
lainakustannusten  selvittamiseen,
arvonlisiveron laskemiseen ja eri
valuuttojen muuntamiseen toiseksi.

Myo6s hevosvoimat muuntuvat las-
kurin avulla kilowateiksi ja kilomet-
rit maileiksi.

Linkkilistalle on kerédtty siemen-
viljelijad ja maatalousyrittdjaa kiin-
nostavia osoitteita. Sieltd loytyy
mm. Boreal Kasvinjalostuksen, Kas-
vintuotannon Tarkastuskeskuksen,
muutamien maatalouskaupan yri-
tysten osoitteet sekd yleisimmat
hakukoneet.

Lajiketietoa lisaa -
kun ehditaan

Seppo Kivijairven mukaan oman
pakkaamon kotisivuja on tarkoitus
kehittda eteenpdin.

“Tarkoitus on jatkossa tarjota
lisdd  tietoja lajikkeista ja lisdta
kuvia. Mutta taytyy miettid, mita
laitamme omille sivuille ja mita taas
on voisi olla Peltosiemen ry:n sivuil-
la. Samoja tietoja ei kannata kaksilla
sivuilla pitdd”, arvelee Seppo Kivi-
jarvi.

Peltosiemen ry on 45 siementuo-
tantoa harjoittavan tilan 16yha ren-
gas. Se markkinoi, jarjestad koulu-
tusta, valittdda kantasiementd ja
hankkii renkaan tiloille lajike-edus-
tuksia. Myos Peltosiemen ry:lld on
omat kotisivut
(www.peltosiemen.fi).

Sakari Kivijarvi toteaa, ettd sivu-
jen kayttdjid ajatellen olisi mukava
aina vililld laittaa sivuille jotain
uutta. Sivujen kehittiminen on kui-
tenkin aikakysymys. Nyt ne on
hdnen mukaansa “rapelletty harras-
tuksena kasaan iltaisin”.

"Toki on pyritty selkeyteen.
Sivut  toimivat hyvin monella

selaimella, ja mm. kuvat on pakattu
tiiviiksi, jotta my6s modeemiyh-
teyksin varustettu padsee joustavas-
ti selaamaan sivuja.”

Seurannasta pidetddan hyvaa
huolta. Sivujen viestit tarkistetaan
vahintddn paivittdin, kevatkaudella
useammin.

Siind missd Sakari Kivijarvi on
pienestd pitden touhunnut tietoko-
neiden kanssa, Seppo Kivijarvi puo-
lestaan toteaa olevansa “tupakkias-
kin kansi -sukupolvea” ja painottaa
hyvéd tuntumaa ja perusosaamista
tyOssa.

"Viljelijélla pitdd olla tyohonsa
vahva kidytinnén tuntuma, eika se
saa kadota. Vaikka netistda on hyo-
tyd, ei viljelija voi paatoksenteossa
luottaa pelkédstadn netin kautta saa-

tavaan tietoon.”

Uutuuslajikkeet
nopeasti valitykseen

Kivijarven Pakkaamon tavoitteena
on pyrkia kokonaisvaltaiseen asiak-
kaiden palveluun: Mita ei itse viljel-
14, sitd valitetddn muilta pakkaa-
moilta, kuten ruista ja rypsia. Lisak-
si tarjotaan asiakkaille uutuuslajik-
keita mahdollisimman varhaisessa
vaiheessa. Esimerkiksi tdna kevaa-
nd myytiin lajikekokeissa hyvit
tulokset saanutta Jyva-ohraa, joka
on markkinoilla ensimmaistd vuot-
ta. My0Os Aarre-kaura otettiin heti
vilitykseen. Pakkaamo tekee nur-
misiemenseoksia myos juuri asiak-
kaan haluamassa koostumuksessa.

Seppo Kivijarvi pitdd yritystoi-
minnassa oleellisena sitd, ettd yritta-
ja osaa keskittyd oikeisiin asioihin.
Ennen pakkaamotoiminnan laajen-
tamista Seppo Kivijarvi teki talvisin
metsatoitd. Nyt halot ovat ostossa ja
isdnta lajittelee ja pakkaa siemenia
talvet. Kevéisin taas pitdd osata
ottaa rauhallisesti. Kun muut isan-
nit ovat jo viikon olleet pellolla,
Seppo Kivijarvi ajelee vield hallilla
trukilla ja lastaa isdnnille siemenia.
Noin 90 prosenttia siemenisté lahtee
pakkaamosta tiloille huhti-touko-
kuussa, vaikka ennakkomyynti
onkin jo neljanneksen koko myyn-
nista.

Seppo Kivijarvi uskoo, ettd
perinteisen maatalouden piirissakin
l6ytyisi enemmaénkin erikoistumis-
mahdollisuuksia, kun tilat lahtisivat
rohkeasti sellaisia hakemaan.

”Jos minulla ei olisi tatd siemen-
bisnestd, niin hevosheindn tuotta-
minen kiinnostaisi. On usein kiven
takana loytdd hyvaa heindd tytta-
rien hevosille”, han sanoo. -

Siemenpakkaamo on rakennettu puretun navetan paikalle. Kevéisin pihan taytta-
vat trukkilavat, joilla siemensakit odottavat noutajaansa (kuva: Sakari Kivijarvi).
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